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El Ceeim incorpora a su
VIVET0 Uun proyecto pionero
en proyectos en Internet

DIGIO desarrolla nuevos servicios y férmulas de negocio
en Internet basadas en desarrollos tecnoldgicos tinicos

N.E.
MURCIA

El Centro Europeo de Empresas ¢ In-

novacion de Murcia (Ceeim), adhe-
rido a ln Consejerft de Universidades,
Empersa e Investigacién, a tmavés del
Instituto de Fomenio, n.m_i:a de incot-
porar una nucva empresa en su Cen-
wro dz Alojamiento llamada Digio So-
luciones Digitales, SLNE., del sector
de las Teenologfas de la Informacidn
y la Comunicacidn, Digio cuenta con
un proyecto innovador de alt base
teenolégicy, requisito exigido por Cee-
im pim estar en su vivero,

Digio estd dedicada a la creacién
de nuevas firmulas de nepodo en In-
ternet basadas en desarrollos eenold-
gicos finicos que surpen a partir de
servidos ya disponibles en b ned, como
_ es Google Maps; sobre esm base rea-
liza desarrollos que dan lugar a nue-
vas hermmientas y productos. «Nos
valemos de todo ¢l potencial de he-
rramientas y servicios que ya ofrece
[nternet para centrarnos en el desa-
rrollo de [a pante espectfica que corres-
pende z cada proyecto. Asf, somos
mis competitivos y ofrecemos pro-
ductos realmente tinicos que permi-
ten a nuesiros clientes diferenciarse,
lo que rambién nos exige un esfuerzo
crcativo adicionaly, comenta Juan Egen,
dircetor de Digio,

Con ¢l mérado anterior, la em-
presa cred un sistema integral para
la gestidn de eventos cientificos, aca-
démicos y profesionales que ha re-
cibido financiacidn del Centro para
¢l Desarrollo Teenoldgico Industrial
(CDTI), tras valorarse su compo-
nente innovador. En 1a actualidad,
estd en fase de desarrollo a cargo de
cinco ingenieros.

Egea define su trabajo como fruto
de un‘gran esfuerzo conceprual y de
desarrollo, que requicre alta concen-
tracién., En estos momentos, desarro-

EN MURCIA

" La consultoria busca
hoy consolidar

sus proyectos

mds estratégicos

¢ importantes

OBJETIVO

Digio estd dedicado
a la creacién de
nuevas férmulas

de negocio

a Internet

Ilan wmbién proyecios relacionados
con la geolocalizacién, el ransporte,
Ia economfa y la informacién en el
entomo de Google Maps, junto a un
prototipo que podra revolucionar el
acceso a la informacidn en Interner.
La empresa mantiene una filosoffa
de trabajo basada en alternar Ia lfnea
de proyecios innovadores orientadas
a la enmhilidad a mds largo plazo con
otras iniciativas de implantacién de
tecnologfa madura, cso de los pro-
yectos de Business Intelligence, que
permiten a las organizaciones trans-
formar la infarmacidn de sus bases de

datos en conodimiento par ayudara:

sus directivos a tomar decisiones,
Los desarrollos anteriores se estin
realizando con Pentaho, una plamfor-
ma de soffware libre de la que Digio
estd en vias de convertirse en Parmer.
En muchos de estos proyectos, b em-
presa emprendedora acnia como so-
cio reenolégico, Jo cual ke ha permi-
tido participat en proyectos en diver-
sas universidades y organismos piibli-
cos, as{ como en el sector bancario.
Adicionalmente, Digio oftece so-
luciones para la gestién de conteni-
dos y portales asf como para fa teleen-
sefianza, empleando para todo cllo
tecnologfas libres como Drupal, Al-
fresca, Liferay, Dokeos o Moodle.
«Desde el punto de vist abstracto -
das estas soluciones vienen a ser ges-
tores de contenidos con prepdsitos
diferentes, unes destinados a la edu-
cacidn y otros a la comunicacidng, se-

fala Juan Egea.

Trabajos realizados

Digio ha participado en Ia creacidn
del Atlas de la Regidn de Murcia,
en ¢f porzal de la Convergencia Eu-

uan Egea, director de Digio. / cenia

ropez 0 en la plataforma de colabo-
racién de un proyecto interuniver-
sitario financiado por Accid entre
[a Universidad de Murcia y Ia Uni-
vessidad de Puebla en México.

Respecio a otros proyectos el direc-
1or de Digio sefiala que sus trabajos
estdn con el Business Intelligence, «la
consultorta estrarfgica o con salucio-
nes especdficas pam la mejora de la ges-
tién y de los procesos tenen y deben
tener menos proyeccién piblica. En
ese sentido, lo que nos importa os con-
tar con la plena satisfaccidn de nues-
tros clientes, lo cual nos permitisd se-
guir crediendo de forma sostenida apo-
yéndonos en una sélida repuracién
corporativa y en una alt profesiona-
licdzds, X

En la acrualidad Digio busca con-
solidar sus lineas de negocio y sus pro-
yectos mds relevantes y, una vez ma-
dure ¢l mercado regional, tiene sus
miras fijadas en ¢l mercado nacional
¢ Internacional, donde ya cuenta con
diversos socios con los que estblecer
alianzas estratégicas que le permitan
crecet. .

Juan Egea Gareia, director de ba fir-

.ma, es doctor en Matemiitica Aplica-

da y licenciado en Fisica. Comenzé
suactividad profesional en I Univer-
sidad de Murcia, primero como be-
airio y luepo como audnome, encir-
pgindose de proyecios reladonadas con
teenolopfas web y con teleensefianza,
En el 2004 fue ponente del Forum de
Barcelona y redentemente participd
cn Sicatm en una mesa redonda so-

bre jévenes emprendedores, donde.

expuso ideas relaconadas con el mun-
do de la empresa y Ja teenologfas, que
mmbién recope periddicamente en su
blog juanegea.com.

REMTE DE DELOITTE

La bitsqueda de inversores
ante la falta de liquidez

La actual crisls economica ha su-
puesto un descenso de los resuf-
tzdos de una gran parte ds las em-

. presas murcianas que ha deriva-

do en una falta de liquidez por el
retroceso en 3 generadon de ciia.
que en algunos casos puede po-
ner en dificultades fa continuidad
y viabilidad de las mismas.

Las empresas s& hag encornitra-
do en pocos messs en un entor-
no de ralentizacion de fa deman-

da delos consumidores unidaa fa |

restriccion al crédito, combinada,
en muchos casas, con un elevado
apalancamiento finandisro de par-
tida derivado de los procesos de
expansion empresanales acome-
ticlos en fos (itimos arios, o que
ha producido el estrangularmien-
to generalizado de la tesoreria (fal-
ta e liquidkez) anteriormente mén-
cionado.

En la actual situacion de crecien-
te necesidad de liquidez, las alter-
nativas mds comunes para hacer
frente a la misma son las sigulen-
tes:

» Reestructurar el negocio, para
maximizar los flujos de caja de las
operaciones.

« Aplazar o refinanciar los venci-
mientos de la deuda, para adscuar
5U) fepago a la generadion de cija
actual. :
e Capitalizar el negocio, por parte
de los accionistas actuales.

» Recurnir a fos mecanismos lega-.

les ante situaciones de insalvenaa
{por elemplo, presentar el concur-
50 de acresdores).

o Buscar inversores distintos de los
accionistas actuales.

La alternativa de encontrar so-
cios inversores que aporten liqui-
daz al negocio a cambio de Ia ce-
sidn de una parte de Ia propledad
que, en algLinas situaciones, pue”
de llegar a suponer la pérdida del
control por parte de los accionis-
tas actuales, es una alternativa
complefa, pero viable, en la pre-
sente situacion def mercado.

Los potenciales inversores exi-
gen elevados retomios a sus Inver-
siones para compensar el mayor
riesgo operativo y financiero ac-
tual dal mercado. Por eflo, la valo-
racion de los negocios y de los ac-
tivas de las companias suele ser el
aspecto de discrepancia mas im-
portante entre fos acdonistas v los
potenciales sodos inversares, ha-
biendo ya provocado un descen-
5o generalizado tanto en las cot-
Zadiones como en los multiplos d2
las Lltimas transacciones realiza-
das. El descenso de valar mencio-
nado responde a fa disminucion
de los resultados de fas empresas
{EBITDA) como consecuenda de la
ralentizacion de la demandayaia
compresion de muitiplos en las
transacciones, por €l menor apa-
lancamignto en las operacionss y
por la mayor prima de riesgo que
se le exige a las inversiones en el

capital.
2Que requisitos adicionalés a la efe-
vada rentabilidad de la inversion y
& la acorde valoradon del negocio
y d2 los activos suelen exigir fos in-
versores?
‘Tener capacidad de interveniren
la gestion, asl como tensr confian-
za en el equipo gestor
2)Que el plan de negocio, realiza-
do de manera conservadora, sea
viable
3Xue el nivel de deuda sea asu-
mible par ef negocio
diliquidez futura, acordando me-
canlsmos que permitan, en un fu-
turo, la desinversion maximizan-
do el valor en la salida
S)Garantias de los actuales accio-
nistas relativas a las actuaciones
anteriores al momento de entra-
da de fos nuevos inversores

En definitiva, la posicion en el
mercado y la ventaja competitiva
de algunas empresas murcianas,
que se han visto afectadas por la
rapidez de ia actual crisis econd-
mica, pueden resultar atractivas
para potenciales inversores, que a
cambio de una elevada tasa de re-
tormo de su inversion pueden, ads-
mds de garantizar la continuidad
de las mismas, fortalecer los ci-
mientos de las comparilas, com-
pletar Ios planss de expansion que
S encuentren en curso y mante-
ner (o incluso aumentar! la cuota
de mercado de los respectivos ne-
goaios.

ADVERTENCIA

«En ocasiones,
encontrar nuevos
inversores supone la
pérdida del control
de los accionistas»

FUTURO INVERSOR

«La posicién en el
mercado de algunas
empresas murcianas
puede ser un gran

-atractivo»




